
수  신  울산지역 수출입기업 대표

(경 유) 무역담당자

제  목  바이어를 사로잡는 해외ㆍ전시 마케팅 전략 과정 수강생 모집

     1. 귀 사의 무궁한 발전을 기원합니다. 

     2. 우리 협회는 울산광역시와 공동으로 현장 중심의 무역전문인력 양성을 위해 「바이

어를 사로잡는 해외ㆍ전시 마케팅 전략 」과정를 다음과 같이 개최할 예정입니다. 관심 있는 

지역 수출입 기업 임직원분들의 많은 신청 바랍니다.

- 다     음 -

    1. 강좌개요

      o 교육일정 : 2023년 4월 19일(수) ~20일(목) 10:00~17:00 (총 12시간, 2일 과정)

      o 교육장소 : 울산상공회의소 6층 1회의실

        ※ 주차공간 협소, 주차비 유료 30분에 500원, / 중식 미제공

      o 신청대상 : 울산 소재 수출입기업 임직원 30명 내외

      o 교육내용 : 무역 프로세스에 대한 이해와 무역 서식 작성, 인터넷 마케팅 활용,

      전시회 참가를 통한 바이어 발굴, 수출조건 협상 및 계약서 작성 등 (붙임 파일 참고)

    2. 강좌신청

     o 신청방법 : 무역협회 울산지역본부 홈페이지 접속, 해당 공지사항 클릭 (us.kita.net)  

                  → 신청하기 클릭 → 참가 신청서 작성 → 개인정보 입력 → 신청완료

     o 신청기한 : 2023년 4월 14일(금) 17:00 限

    3. 관련문의 : 한국무역협회 울산지역본부 유수봉 과장 / 정소영 주임

     o 연락처 : 052-287-3061, kitaulsan@kita.net

 [ 붙 임 ] 교육 커리큘럼 1부. 끝.
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 [붙 임]

<바이어를 사로잡는 해외ᆞ전시 마케팅 전략 과정 커리큘럼(안)>

일정 시간 강의 주제 강의 내용

4/19
(수)

10:00~11:00
(1시간)

무역 프로세스에 
대한 이해와
무역서식작성

ㅇ 무역 프로세스에 대한 이해 
 - 무역거래 절차와 영역별(계약/운송/보험/결제) 
주요 개념
 - 수출 이해관계자(국제운송회사, 관세사) 발굴 
방법 

11:00~13:00
(2시간)

ㅇ 무역 서식 작성법
 - 무역 거래단계 별 서식에 대한 이해 
 - 무역서류 작성 실습(수출/운송서류)
 * (수출) 상업송장(Commercial Invoice), 
포장명세서(Packing List), 원산지증명서(Certificate 
of Origin), Courier용 AWB
 ** (운송) 보험증권/선적서류, B/L/AWB 비교 및 
점검방법

14:00~17:00
(3시간)

인터넷 마케팅 활용
(B2BE-marketplace,

SNS)

ㅇ B2B  E-Marketplace 및 SNS 활용 바이어 발굴 
방법
 - 잠재 바이어 리스트 작성 및 활용방법 
ㅇ 국내외 B2B/B2C E-Market Place 플랫폼에 대한 
이해와 제품 등록 방법
 - (국내) Tradekorea/Gobizkorea 
 - (해외) Alibaba/Tradeindia 
ㅇ SNS 활용 마케팅 방법과 활용 시 주의사항 
 - 페이스북, 인스타그램 활용 제품 등록 
시뮬레이션 
 - SNS 활용 시 주의사항과 비즈니스 매너 등 

4/20
(목)

10:00~13:00
(3시간)

전시회 참가를 통한 
바이어 발굴

ㅇ 국내외 전시회 참가 및 바이어 정보 수집 방법 
 - 전시회 진행을 위한 사전마케팅, 부스디스플레이, 
   바이어 상담기법 학습
 - 10times를 활용한 바이어 발굴 및 정보 습득 
방법
 - 전시회 디렉토리를 활용한 바이어 발굴방법 
 - 전시회 참가 후 실제 매출로 이어지는 
체크포인트 

14:00~17:00
(3시간)

수출조건 협상 및 
계약서 작성 

ㅇ 바이어 협상 및 계약 절차에 대한 이해 
 - 각 항목 별 Risk 요인 검토 
 - 계약서 작성 실습 및 주의사항 
 - POD의 중요성에 대한 이해와 오더 요청 메일 
작성법 
 - 바이어 응대 및 커뮤니케이션 팁

 * 상기 커리큘럼은 사정에 따라 일부 변경될 수 있음


